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KPitan

Despeguemos en equipo

Ayudamos a eficientar
tu negocio, entregando
una asesoria comercial
accesible en costo y de
facil entendimiento.

I ¢Que es KPitan? A

Es una solucién para avanzar
en la transformacion digital.

7@ Contamos con un software de
7 gestion de inventario, ventas
y facturador electrénico
integrado con Sll.

/, A partir de eso, apoyamos a nues-
7 tros clientes mediante kpitanes,
gue actlUan como embajadores
de acompanamiento y asesoria
comercial.

¢Por que KPitan? /A°

Hoy toda empresa que quiera
mantenerse en el tiempo debe
digitalizar su informacién, y mejor
aun si lo hace en un sistema de
informacién que lo apoye en la
gestion y administracion.

KPItan proporciona una plataforma
end to end del comercio de facil uso.

Automatiza el ingreso de inventario
desde facturas emitidas por
proveedores, propone érdenes de
compra de un proveedor, controla
inventario de materias primas, PoS
(dscto venta/inventario) y generacién
de reportes para decisiones
comerciales.

Hoy en dia existen mas de
1.2 MM de PYMES en Chile.
EL30% ya cuenta con algun
software de gestion (ERP).

I Funciones de tu KPItan
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Acompafnamiento en
implementacion y servicio.

Capacitacion continua
de la plataforma.

Asesorias mensuales
para mejorar la gestion
de tu negocio.

Recomendaciones sobre
estrategia comercial.




] S \

¢En que trabajaremos? ¢Que lograremos? NUESTROS PLANES
Disminuir quiebres de inventario. - Mejorar disponibilidad de stock /’ /’ /’
y materializar ventas. Y 4 Y 4 Y’ 4
Despegar Avanzar  Crecer
Conocer inventario y venta - Mostrar qué tiene, cuantoy en qué
en tiempo real. lugar estd, desde la plataforma o tu Costo mensual 25UF 3.0 UF 4,0 UF
dispositivo movil. Sucursales 1 2 ilimitado
Generar plan de compras a Tener acceso en linea a un plan de Usuarios 1 2 ilimitado
proveedores. ) compras segun histoéricos de venta. Bodegas 1 2 ilimitado
Recopilar data histérica Generar estrategia comercial basada SKUs 1000 2000 5000
de costo y venta. > en rotacion y utilidad de productos. DTEs 1000 2000 3000
Determinar rentabilidad de productos N Conocer utilidad en periodos de Integracion S| Si S S
Yy negocio (diaria, mensual, etc). tiempo y fijacion de precios en linea. Implementacion 6 UF 5 UF 4L UF
Gestionar deudas de los clientes. Administrar proactivamente . <
> deudas de clientes.

EQUIPOS NECESARIOS

iKPitan te ayudara a fidelizar a tus clientes!

-~
Aumenta tus ventas 7 | E
evitando quiebres de stock. = A\
Disminuye tus pérdidas

entre un 5y 10%. Computador  Lector cddigo

; de barras
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